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1l est loin le temps des pe-
tits garages de quartier ot
on achetait et faisait réparer
sonvéhicule jusqu'a ce qu'il ne
sache plus du tout avancer. Le
métier de vendeurs de voitures
s'est énormément profession-
nalisé ces derniéres anndes.
Sous la pression des marques
internationales, il a fallu sans
cesse s'adapter et investir pour
étre aux normes. "Les conces:
sionnaires ne vendent plus seu
lementdes voitures, il leur faut
aussi des carrosseries, des gara-
ges. 1 faut qu'ils proposent des
Services financiers, voireméme
de I'assurance " nous déclarait
il y a deux ans Philippe Cot-
tiaux, le président des conces-
sionnaires liégeois.
Ducoup, nombrede petitsgara-
ges n'ont pas survécu. Pasassez
d'argent, peur de Iavenir, pas
de descendance intéressée.

D'autresont préféré s adossera
une marque tout en gardant
leur indépendance. Is sont de-
venus des agents indépen-
dants. Tis sont surtout situés
dans les petites communes ou
les régions rurales.

Enfin, autour des grandes il
les, sesontinstallésles gros con-
cessionnaires qui ont misé sur

CE SONT LES
DESCENDANTS
DES AVENTURIERS
D'ILY A50 ANS

la quantité dela clientéle pour
assurer la rentabilité de leurs
investissements. s ont été ai-
dés en partie par les marques.

La plupart des grands conces-
sionnaires liégeois actuels sont
les descendants de ceux qui se

sont lancés il y a 50 ans dans
T'aventure: les Bounameaux,
lesMartin, les Lequetet Herken-
ne, les Spirlet, les Henry.
"Souvent, pour pouvoir tenirle
coup dans les moments diffici-
les, nous avons i nous échap-
per par le haut, raconte I'in
deuix. En rachetant un concur-
rentplusfaibleou en créant des
succursales. "Et cest ainsi que
ls grands groupes se sont for-
Les périodes fastes furentlesan:
nées qui suivirent Ieffondre-
ment du mur de Berlin: "Jes
paysdel Estétaient rés deman:
deurs de voitures d'occasion”
Mais la crise de 2008 a forte
menttouchélemondeautomo-
bile et tous espérent que cette
année 2010 raménera enfin la
rentabilité dans les établisse-
ments.«
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1L Le trio de quadragénaires a
1a téte bien sur les épaules.
patron de BMW Bénélux,
Philipp von Sahr est heureux
de cette collaboration.

3.Le nom Discar subsistera,
‘mais avec un petit Perron
liégeois 3 la place du"i". = 6o,

2%

HISTORIQUE

Quand se sont formés
les gros garages liégeois?

L Famille Slyns: 6 Barvaun: Mercides, S (Lige)
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VOITURES PAR AN! de Vatelier peinture, ¢a sentait
= S — sans cesse dans la cuisine” re-
prit de Paul Vidée de s'agrandir. prend Gisele (45 ans).

En1975, il reprendlaconcession  Comme Obélix, ils sont donc
Peugeot d’Eupen. Suivent ensui- ~tombés dedans dés leur plus jeu-
teVerviers, Herve, TroisPonts et nedgeetnesevoaientd'ailleurs
Malmedy. ‘pas faire autre chose.

DES ENFANTS ENTREPRENANTS  REPRISE DE PEUGEOT DERNIER
Ases cotés, il ala chance de pou- ~Le second grand tournant de la
Voir bénéficier du soutien de ses - famille se situe en 2000 lorsque
deux enfants: Gistle (née en leur"grandfrére” DernierdeLié-
1965) et Gaétan (né en 1968). ge tombe en faillite.

“Nousn avonsjamaisconnuque *Peugeot nous a alors demandé

DISCAR SUR LE BD DE L'AUTOMOBILE

Ils ont racheté

Discar (BMW)
e b A
Ia famille: David Eloy (43 prix de F1 de Spa de 2009, M.
ans) qui est devenu le compa- ~ Philippvon Sah, leprésidentde
gnon de Gistle il y a quelques BMW Bénélux, que nous avons
b BT B
BRI Sai
e e
vestir dans la société familiale. le 1 juillet dernier.”
R R £t
R e
BMW et Mini du boulevard de sonnel qui, tous, ont été repris
TAutomobile & Lidge. "Jai tou- dans la nouvelle structure.
jours roulé en BMW, ditl en
‘Tant. Maintenant, je ne devrai MARQUES COMPLEMENTAIRES
plus me cacher...” Comment BMW a-til proposé sa.
Fondéparla famille Petit, Discar  marque  Peugeot? "Cen est pis
e e
e i e
B i Lt
e
siéme génération aux comman-  se d un public différent de la
des a cherché a vendre. BMW.

03 et S AWIPEEF STRELEIE
que Giséle Schyns.

Tout en ouvrant également a Vi-
sé.Parallelement,Tasociétéa
lementouvertunmagasindepic-
ce de rechanges & Herstal en

Tancé dans la marque Citroén en
2008 3 Eupen.

ALATETE DE 200 PERSONNES

Avec la reprise de Discar (voir ci-
dessous), la société emploie dé-
sormais plus de 200 personnes.

o . ... #eT
cédés et 250 Mini.

Mais comment fontils a 'heure
ofi de nombreux concessionnai
res autos tirent la langue? "Ona
Ia chance de compter sur de rés

S quis‘oecupe du persor
nel. "On a aussi anticipé a crise
en prenant les mesures d'écono-
mies nécessaires” reprend Gaé-
tan qui gere davantage le com-
mercial.«

Luc coceL

Les deux show-rooms BMW et Mini seront agrandis. =oo.

De plus, BMW eroitbeaucoupen
1a région licgeoise. On a vu que
ces derniéres années, elle était
beaucoup plus dynamique.
Cest une ville excitante, il sy
passe toujours quelque chose ét
elle posséde une trés belle gare.
1lfaut doncque BMWsoitaussi
la hauteur.”

David Eloy et la famille Schyns
ont donc repris les deux
showrooms du boulevard de
I'Automobile mais ils comptent
bien investir prochainement

‘pour les mettre au godt du jour.
"Dans les années 80, il 'y avait
que trois modéles de BMW. Au-
Jjourd’hui il y en a 12, reprend
‘David Eloy. De méme, les Mini
sont des voitures que vous déco-
rez 4 votre guise. Il faut de la
place pour présenter tout ¢a.”
Les investissements consiste-
ront donc a agrandir les
showrooms.Parchance, lafirme
disposed'unvaste parkingalar-
riére pour gagner de la place. «
XS
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Clest Ihistoire d'une belle
réussite économique que
celle de la famille Schyns.
Partie de rien en 1965, elle est
devenue aujourdhui le plus
gros vendeur de voitures de fa
province de Ligge. Et elle vient
en plus dannoncer le rachat
de la société Discar,
le concessionnaire BMW-Mini
du boulevard de FAutomobile
aLiege.

L'histoire commence en 1965
Dans leur petit village de Mores-
net (Plombieres), Paul Schyns t
son épouse devidfinent agent in-
dépendant pour le céldbre con:
cessionnaire liégeois Peugeot
Dernier. A 'époque, le contrat
est clair: il faut quils vendent
*"au moins 25 voitures par an!*
Pari tenu ef, 10 ans plus tard. le
concessionnaire en demande lo-
giquement plus. "50 voicures
par an! Comment va-ton y arti
mandeMme Schynsaffo-
Iée 2 son époux

EN1965, LE
CONTRAT ETAIT
DE VENDRE 25
VOITURES PAR AN!

prit de Paul I'dée de s'agrandir.
En1975,il reprend laconcession
Peugeot d Eupen. Suivent ensui
b, b T el pebreie

la carrosserie du garage comme
terrain de jeux quand nous
étions petits” raconte Gaétan (42
ansaujourd'hui). "Comme!acui

de Iatelier peinture. ¢a sentait

prend Gisele (45 ans)
Comme Obélix, ils sont donc
tombés dedans dés leur plus jeu-
o v e o Ay

de reprendre ses activités. On a
alors racheté Jes anciens empla
cements de Liége et Loncin pour
lesremplacerensuitepar denou-
veaux bitiments 4 Chénée
2003 et 3 Awans en 2008”expli
que Gisele Schyns.

alement 3 Vi-
allélement, lasociétéa éga
lementouvertun magasindepid-
e sachinose ) Horstal en

e

De gauche & droite: David Eloy (le compagnon de Giséle), Giséle Schyns et Gaétan Schyns. % GD.

Faisant fi dela crise, elleavendu
V'an dernier 5000 voitures neu:
ves et 2500 d'occasion. Dans ses
dix sites propres et chez ses 21
agentsindépendants.Pour2010,
onyajoutera désormais 500 Mer.
cédés et 250 Mini

Mais comment fontils 3 I'heure
ot de nombreux concessionnai
res autos tirent la langue? "0na
Jachance de compter sur de trés




